FABO

100% vaekst YOY | en to-cifret X ,

"
million omsaetning 2 ar i streg

The Sneaker Store.
+100% X2
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TSS Case Anerkendelser

2023 2024

Dansk Erhverv Dansk Erhverv

= EY (+2022) ‘ TikTok
EY W
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Del 1 af case studie(rne)
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Del 1 Del 2 (Incommg)
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FABO

Det lofte tor jeg give. Fordi The Sneaker Store er
nogle af de dygtige eCommerce iveerkseettere,
som vi har arbejdet sammen med.
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De mgder et
plateau ved en vis maengde spend saledes, at
nar de skalerer spend, sa stiger CAC, og sa er de
status quo igen.

Sa hvordan kan vi bryde igennem den her class-ceiling, saelge til flere uden at
CAC stiger voldsomt igennem paid social og deraf skalere vores forretning?
Det er preecst det, vi kommer til at snakke om 1 dag
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Relevant for dig som..

Ejer/Direktgr CMO Marketingansvarlig

Har haft sveert ved at veekste (profitabelt) med
de stigende annoncepriser og gget konkurrence.

Tmio-3mio DKK/md
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Hvorfor bar du lytte til FABO?
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CAINTE

Fra 2.467.281,40 DKK 12022 til
32.467.723,92 DKK 12023

+8 mio profit (Samarbejde startede d.1 Januar 2023) stPJ

Regnskab 2023

9.736

6.494

6.845

12.568
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BYIC

43% vaekst | omsaetning samtidigt
med at spend er halveret

+43%
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VENDERBYS ' i‘

91% vaekst 1 en to-cifret
millionomsaetning pa 5 maneder

VENDERBY’S

+90% vaekst pa top- & bundlinje
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¢, The Sneaker Store. %’ Eé\nD VENDERBY’'S

exercere- CAINTE SKAGEN -CLOTHING =al@

neglefeber CAMILLE BRINCH SUIT CLUB CLARINS
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Danmarks bedste eCommerce bureau®?

(

-\ - &

DANSK DANSK
ERHVERV ERHVERV
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Samarbejdet med
CAINTE

CAINTE er endda sa glad for
samarbejdet, at han vil have os med op
og pitche pa jurydagen d. 2 maj i finalen
om at blive “Bedste E-handelscase

under 100 mio.” | Maj 2024 | = Ma , CEO &Founder
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Ingen af vores kunder bliver succesfulde pga.
det nyeste Inden for Al eller
whatever
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Hvad de alle har tilfaelles er, at de forstar..
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M.A.S Frameworket

M

Malgruppen
Kabsmotiver
Pain Points

Behov

Onsker
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M.A.S Frameworket

g M

Malgruppen
Kabsmotiver
Pain Points

Behov

nsker

A

Awareness stadier

Forstar awareness
stadier og hvordan de
skal markedsfgre til et

st@grre og mere
skalerbart marked

S
Sofistikering

Forstar markeds
sofistikeringen indenfor
deres branche og derfor,

hvordan de skal vinkle
deres markedsfgring.
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To-do for alle der ser den ;
5

her gennemgang
5

Breakthrough Advertising

AW -

SNV
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Ved at folge og forsta de principper kan vi..

Langsigtet seenke vores CPA (Pris pr. Kab)
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Ved at folge og forsta de principper kan vi..

Langsigtet seenke vores CPA (Pris pr. Kab)
Skaler med front-end profitabilitet

Byg dit brand i fin balance med, at du skal samtidigt skal veere kommerciel
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Ved at folge og forsta de principper kan vi..

Langsigtet seenke vores CPA (Pris pr. Kab)
Skaler med front-end profitabilitet

Byg dit brand i fin balance med, at du skal samtidigt skal veere kommerciel

Fa mere ud af vores adspend og deraf skalere
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Det gor, at vores kunder kan skalere samtidigt med, at
. Fordi konkurrenterne ikke
forstar preecist, hvad de gar rigtigt.
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En anden grund til, at vi far succes med vores
kunder, er fordi vi er meget omhyggelige med,
hvem vi tager Ind.

¢, BYIC | caNnTe| % BAD
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Faellesnaavner for vores kunder

01

Markedsposition & Ambition

@Dnsker at blive markedsleder
inden for 5 ar
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Faellesnaevner for vores kunder

01 02
Markedsposition & Ambition Bureauspecialisering
Dnsker at blive markedsleder Savner et specialistbureau
inden for 5 ar iIndenfor eCom, der kender til

HELE rejsen fra scale-up til
entreprise veerdi.




FABO

Bureau lgsninger

TRADITIONELT BUREAU

(BEGRANSET STRATEGISKE INPUT)

©

Paid Search Konsulent

Paid Social Konsulent

Opsaetning
af Ads

FABO
01
= Strategisk -
| [Rautit s st Paid Seach
feedback-loop @, - Eksekvering

= / - 03
: — g Y : _
Organisk strategi ' % Q% : Trz?ckm.g
pa socials @ ! Optimering
06 Rzt 04
CRO o Paid Social

Synergier Radgivning & Eksekvering
Strategi
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Faellesnaevner for vores kunder

R — SR - ~ —{ 03
Markedsposition & Ambition Bureauspecialisering Produkt & Skalering
Onsker at blive markedsleder Savner et specialistbureau * Har “product-market-fit”
inden for 5 ar indenfor eCom, der kender til og vil tage brande til naeste
HELE rejsen fra scale-up til niveau

entreprise veerdi.
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Agenda

Ar 1: Paid Social Ar 2: Paid Search
- Gennemgang af udfordringer - Samarbejdet & sammenspil
- Dybdegaende gennemgang ml. Meta & Google
af lgsninger - Gennemgang af Google Ads
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Hvad kommer du til at laere?

#1 Strategi
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#1 Strategi #2 Offers
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Hvad kommer du til at laere?

#1 Strategi
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Hvad kommer du til at laere?

#1 Strategi

Unaware

Problem Aware

\_ Solution Aware /

\ Froduct Amare J

Aware

#2 Offers

@

|

ookl g
eam o fen ce\ved

X Liveu v of
Qut omé % AN | EVEMENT

O way SAtLifILE

= VALuE

#3 Teknisk
set-up

Kampagne

#4 Feed
optimering
..Nar du har rigtige mange

produkter

@ DataFeed Waich

™) Confect
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Hvad kommer du til at leere?

#1 Strategi

Unaware

Problem Aware

\_ Solution Aware /

\ Product dware.  /

Aware

#2 Offers
.(@ 2 T tewved
forme f e,
- VALuE

T € " @ EFFRT g
O way SatisiLE

#3 Teknisk
set-up

Kampagner

Kampagne Bottom Funnel

Kampagne

#4 Feed
optimering
..Nar du har rigtige mange

produkter

@ DataFeed Waich

"] Confect

#5 og meget
mere..
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Udfordringer

Hvis vi starter med udfordringen The Sneaker Store stod overfor, da vi
overtog casen September 2022, sa var den overordnede problemstilling
der skulle lgses, at: Effektivisere og skalere deres davaerende

marketingfunnel, da de folte den var ineffektiv og ikke gav den ROl i deres
omsaetning og bundlinje, som de gnskede
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Markedets sofistikering

Level 1

Fodsel af markedet

bare lav ethvert claim

Level 2

Gor claimen stgrre
end dine
konkurrenter

Level 3

Indfer en
mekanisme, der
giver en logisk grund
til, at din claim er
opnaeligt

Level 4

Opret en bedre
mekanisme eller en
opgraderet version

af den tidligere

mekanisme

Tidsforbrug pa-, antal af-, og kvalitet af Kabsoplevelser

Match din marketing med markedet

Level 5

Markedets niveau af
skepsis er pa det
maksimale.

De tror ikke leengere
pa nogen
mekanismer.

Nye avancerede
marketingstrategier
skal aktiveres
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el

"How many similar products have they
[your market] been told about before?”

Eugene Schwartz



FABO

Markedets sofistikation

Level 1

Fodsel af markedet

bare lav ethvert claim

Level 2

Gor claimen stgrre
end dine
konkurrenter

Level 3

Indfer en
mekanisme, der
giver en logisk grund
til, at din claim er
opnaeligt

Level 4

Opret en bedre
mekanisme eller en
opgraderet version

af den tidligere

mekanisme

= C FACIT ) :

Tidsforbrug pa, antal af, og kvalitet af Kabsoplevelser

Match din marketing med markedet

Level 5

Markedets niveau af
skepsis er pa det
maksimale.

De tror ikke leengere
pa nogen
mekanismer.

Nye avancerede
marketingstrategier
skal aktiveres




FABO

At lave den research og definere, hvor sofistikeret dit marked
er, kan veere altafggrende for, hvordan du skal kommunikere

og vinkle dine annoncer for at skabe en interesse og brede
funnel ud omkring dit brand.



FABO

Dette havde de ikke tidligere gjort hos TSS,
hvilket resulterede |

Copy | ads var ringe
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Sammenligning af copy

NU TIDL

___ The Sneaker Store

EFTER

Stadie: Product Aware
Usecase: Paid

9 (4 f

FOR

thesneakerstore.dk 112 u.

New Balance 550 findes i farver til et
hvert humer #

Hvilken foretraekker du? Find ud af det

her @

Stadie: Product Aware
Usecase: Pald

Shop Now

f Shop Yeezy Slides her
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Dette havde de ikke tidligere gjort hos TSS,
hvilket resulterede |

Copy | ads var ringe

Offers var ringe
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Dette havde de ikke tidligere gjort hos TSS,
hvilket resulterede |

Copy | ads var ringe

Offers var ringe

Brugte adspend pa de forkerte produkter
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1.2 Udfordring (Awareness stadier)

Hvilket forer mig videre til andet delproblem. At udvikle og markedsfgre
annoncekoncepter der appelerer til en stgrre malgruppe og deraf skalere
spend.
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The Sneaker Store marketingmix &
, der henvendte sig til

folk der allerede er | markedet efter en specifik
SICELGH
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Sveerhedsgrad i konvertering

Unaware: Prospektet kender ikke til problem “X"

Problem Aware: Prospektet kender til problem “X"
og pa udkig efter en lgsning

Solution Aware: Prospektet
kender til flere lgsninger

Product Aware: Prospektet
kender til flere produkter

Aware: Prospektet vil have
det bedste offer

Markedsstgrrelse
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90-10 reglen

ER | MARKEDET FOR AT KOBE

TR, -

ER IKKE | MARKEDET FOR AT
KOBE..ENDNU..




Sveerhedsgrad i konvertering (=)

7%

OVRE
90%

NEDRE
10%

30%

(Not enough pain to act)

30%

(Don't have a need)

30%

(Not interested)

\ / /7% (Intending to change)
v - 3% (Active buyers)

Markedsstgrrelse (-
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@Onsker du at skalere din webshop, kraever det en
omkostningseffektiv strategi for at na en stgrre del af markedet
og veere top-of-mind, nar behovet opstar. Trods homogene
produkter har The Sneaker Store opnaet dette, og det kommer
der konkrete eksempler pa under dette case studie
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Udfordringer

Manglede en der
forstar brandet

Kompetencemangel
pa Paid Social &
mangelfuldt mediemix

B R

-_— el o ol
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Udfordringer

Manglede en der
forstar brandet

Kompetencemangel
pa Paid Social &
mangelfuldt mediemix

Var ikke aggressiv nok
under hgjtider
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Udfordringer

Manglede en der Kompetencemangel Var ikke aggressiv nok
forstar brandet pa Paid Social & under hgjtider
mangelfuldt mediemix

Savnede et proaktivt,
gennemsigtigt samarbejde
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eCom Value Equasition

X LIFETIME PROFIT

e Y N N sy R e e T E N T T s

Sammensat forsgger modellen at kvatificere nettoveerdien af at erhverve nye kunder,
justeret for risiko. Denne beregning hjeelper virksomheder med at forsta, om deres
strategier til erhvervelse af kunder er baeredygtige og profitable pa langt sigt, og hvor meget
risiko der er involveret | de her strategier.
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For

NCPA Livstidsveerdi Risk
Skalering af adspend Solgte udelukkende sko Alle a22g i én kurv pa
uden CAC steg social (Meta)

Ringe konto & testing
struktur = auktionsoverlap

Ringe funnel

Darlig copy & kreativer

- Gode organisk & trendspottere
(Thesneakerhoveder helt ind i til benet)
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Sa hvordan kunne vi formindske prisen pr. ny kunde
erhvervet, forgge livstidsprofit og skaffe den ind pa kortest
muligt tid samtidigt med, at vi mindsker risiko mest muligt?



FABO

Agenda for gennemgang

01

eCom value equasition Onboarding &
Markedsresearch
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Agenda for gennemgang

01

eCom value equasition Onboarding & Udvidelse af mediemix
Markedsresearch & breakdown af funnel
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Agenda for gennemgang

Opsaetning af et skalerbart
set-up pa hhv. Meta & TikTok
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1. Den kreative onboarding

2. Den finansielle onboarding

3. FABO Markedsresearch
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Det kreative brief
Malgruppe indsigt

Brandejerenes egen opfattelse af

1. Deres brand & value proposition
2. Kundernes kgbsadfeerd, behov og pain points



FABO 2024

Den kreativ onboarding

Value prop USP Sum-up

» Vi ger det nemt og sikkert at kgbe de sko, du o Kendt fra TikTok/Community: Gustav &
dremmer og garanterer, at de er segte, sa du E f Frederik som ansigt udaftil

slipper for at navigere rundt i en jungle af falske » Sikkerhed omkring segtheden

» Mange ars erfaring

e Skandinaviens stgrste forhandler af
eksklusive sneakers
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Customer
Vertical 1

Alder: 12-18
Kon: 50% drenge, 50% piger

Indkomst: Typisk forseldrene der laver
konverteringen

Problem/Solution: Community fglelse.
Tager inspiration fra influencers.

Customer
Vertical 2

Alder: 18-30
Kon: 50% drenge, 50% piger

Indkomst: Kaber selv. Meget
prisbevidste. Homogent produkt.

Problem/Solution:

Selvrealiseringsaspektet fylder meget.

Customer
Vertical 3

Alder: 30+

Indkomst: Prisbevidst men
foretraekker trygheden i at de er aegte.

Problem/Solution: @nsker at glaede sit
barn/barnebarn



FABO

Unit Economics

MER = Omsaetning / Adspend (Holistisk ROl beregning)

MER KRAV giver os et indblik i, hvad som minimum skal ramme for at have
en tilfredsstillende overskudsgrad.

MER TARGET giver os et indblik i, hvad vi gerne skal vil ramme af MER og
som Vi kan skalere ekstrem profitabelt pa.
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Finans & Arshijul

Indblik i finansielle & ikke-finansielle mal, tidspunkt for div. kampagner og
hg|saesoner

Overblik over:

1. Hvad er vores omsaetnings og profit targets?
2. Hvad var deres ikke-finansielle mal?
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Markedsresearch

Research

Kommentarer; Organisk, Paid mv.

Youtube
Blogs, Magasiner

Forumer; Self-help, interessegrupper mv.

.. Alle de steder hvor din ideele kundepersona bruger sin tid og taler frit
omkring hvad de har i minde / deres pain points
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Primaere learnings fra Markedsresearch

Indvending: Darligt offers & uoverkommelige priser Folk handler pa scarcity
..‘-? CRz1337 t_’ :4:1 den er udsolgt over alt@®

Overpriced, kan man hvis nemt sige. @ e sneaker Store

¢ 1< (JReply T, Share

Den er ikke udsolgt hos os@®

Saesonjusteringer er vigtige

D konfirmationssko
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#Hack

Hvis du ser med, og er doven. Sa kan du bruge ChatGPT, til at
ekstrakt key learnings fra Reddit / Forumer / Blogs.
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Key learnings

Markedet Indvendinger

» Mange spillere pa markedet, som saelger det » Skoene er svaere at fa
samme produkt i mere eller mindre samme ' '

e : . : e Forsinkelse pa sko
prisleje. Ingen differentierer sig pa det punkt.

e Pris

e Ingen retailer, var pa “tronen” endnu . . .
o Ingen differentiere sig pa deres offer

o Stor efterspgrgsel baseret pa szeson endnu, alle sselger homogene produkter

| nogenlunde samme prispunkt.
o F3a er fysisk tilstede med butik, og dem som er, har

et lille udvalg.
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HAVE (Functions/benefits) Ingen nye sko

FEEL (Emotional state) Ikke sej, ikke speciel eller Sej, med pa moden, bliver
saerlig speciel

Average day (stories) lkke en del af noget starre, En del af noget sterre, en
kan ikke snakke med om del af gruppen
tingene

Status (Increase it) Ikke stor, ikke med Er med de andre, har de
eksklusive produkter alle vil
have.
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Agenda for gennemgang

01 02

eCom value equasition Onboarding & Udvidelse af mediemix
Markedsresearch & breakdown af funnel
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Vi ved fra tidligere, at markedets sofistikering er pa det vi
kategoriserer som et “Level 4”: Der er mange spillere, som szelger et
homogent produkt i samme prisleje. Vi ved ogsa at branchen
generelt far smaek for et for hgjt prispunkt og at den opfattede veerdi
er lav.
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Hormozi - Offer beregning

Yer ce\VED

LiceuuHa) OF
Al EVEMENT

= \/ALU\E

EFrFoeT 3
SA&\PI CE
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Dream outcome: Vaere med pa moden og blive en del af et community. Det sker
igennem ens drgmmesneaker. Den sneaker gnsker man at kebe ved dem, som
har det bedste offer, og som man gerne ser holde i sa lang tid som muligt.

Perceived likelihood of achievement: Stor
Time delay: Close-to-none

Effort & Sacrifice: Penge, research af markedet for hvad der trender: Man har
ikke lyst til at bruge penge pa sneakers som ikke er “seje” og mangler en
troveerdig kilde at tage inspriation fra.
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For VS Efter

___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Sneaker de skulle kagbe (Typisk en Sneaker de skulle kgbe til den billigste pris +
smule dyrere end markedet) § - Gratis “starterkit” (Opfattet veerdi: 200-DKK)




FOR
FABO

AOXO

02

Paid Email
Marketing Marketing
The Sneaker Store.

03
Organisk

Marketing



EFTER
FABO

O

02
Website S
CRO Influencer

CREATORS

@DOOE i
GIFTING, INFLUENCERS &
03

Paid Marketing

The Sneaker Store.
SAMMENSPIL ML. ORGANISK
PA TIKTOK MHP. TESTING 06 +512,34%
+615,12%
@O  Emi
Marketing
04
Organisk

Marketing
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Breakdown af Funnel
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Unaware: Prospektet kender ikke til problem “X"

01/05
U naware Problem Aware:

(D

Vedkommende ved ikke, at han/
hun ikke er med pa moden.

Solution Aware: Prospekte
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02/05
Problem Aware

De ved de har et problem
angaende deres livskvalitet og kan
forbedre dem selv. Men ved ikke
om det er stil, fitness eller noget
helt trejde de skal ga med for at
fikse det. Sko og det community
1TSS har opbygget frames som
gatekeeper

Unaware: -

Product Aware:

Problem Aware: Prospektet kender til problem “X"
og pa udkig efter en lgsning

/

Solution Aware: Prospektet

!
s 5\ ) Y 7\ )
Y d
A . - ] : —

e l YA

$= 3 “ | - -~
a
' L B ' ) - ’ '. -

A
V' /)

/
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03/05
Solution Aware

Ved nu, at stil er den rigtige og
nemme vej at ga, for at forbedre
livskvaliteten. Men ved ikke om
det er smykker, sko eller noget
trejde der er lgsningen. Skoen
frames som gatekeeper og vi kan
med fordel bruge social proof &
offers for at ggre besltuninge mere
convienient for forbrugeren her.

Unaware: -

Product Aware:

Problem Aware:

Solution Aware: Prospektet
kender til flere lgsninger
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04/05

Product Aware

De ved her, at det er sko, de skal
have fat | og har nogle brands i
minde. Hvem de kgber af afggres
af, om du har et godt nok offer og
et stort nok udvalg som falder i

deres smag. O
her.

er er alfa omega

Unaware: F

Problem Aware:

Product Aware: Prospektet
kender til flere produkter

Solution Aware: Prospektet

L
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Unaware: Prospektet kender ikke til problem “X"

05/05
Aware Problem Aware: Prospektet kender til problem “X
og pa udkig efter en lgsning

Har 2-3 brands | minde og
konverterer ved dem som har det

bedste offer og framer det bedst.
Solution Aware: Prospektet

kender til flere lgsninger

Aware: Prospektet vil have
det bedste offer




Funnel for

Problem Aware

> } ‘ [ / & ‘l.\
SNEAKERS \'\._

Solution Aware

Product Aware \ /
@ L R T

Vises pd htips thesneakerstore dk) &



Funnel efter

Problem Aware

Solution Aware

A

Product Aware \\ /
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Breakdown af Funnel

Problem/Solution Aware Solution Aware
Product Aware

Bliv klar til sommeren med rabat pé eksklusive . The Sneaker Store

sneakers. # weo

weew The Sneaker Store e 8 —p 11 She‘""f‘?f Stpre ___ The Sneaker Store
L <> ' ¢ 4 Py aved !

pak acn

Find altid de nyeste og mest populare sneakers >NoY i Shop de mest populre Adidas sneakers pa
pa markedet hos TheSneakerStore.dk Sheaker Store @ 1eSneakerStore.dk A

Skriv "Sommer” i ordren. nar du har fundet dit st

sneakers, og opnd en besparelse pd 200,-

Vi har: Sneaker : The Sneaker Store har
Prismatch pa alle sneakers

. Gratis fragt og retur i hele DK
Leveret sneakers til +16.000 glade kunder

Jdover det tlbyder The Sneaker Store

Prismatch p3 alle sneakers

Prismatch pa alle sneaker
o4& Gratis fragt og retur i hele DK

o Gratis fragt og retur | hele DK

Prismatch pa alle sneakers

& Gratis fragt og retur i hele DK View More o

Leveret sneakers til +40.000 glade kunder . &
a Leveret sneakers til +40.000 glade kunder

F3 1at i dit neste saet laveritsneakers hos : VOri 5 8 . )
Shop din favorit pa Shop din favorit pa:
www.thesneaker hitps://thesneakerstore.dk/ Ger som +40.000 andre og keb snezkers hos:
W CHNCAKEISIONe.C - - - : - .
https://thesneakerstore.dk/collections/konfirmationsska www.thesneakerstore dk

cq-nonfirmationssko

Adidas Gazelle

Indoor Bliss Pink & ®PRU

THESNEAKERS TORF

ORE DK THESNEAKERS TORE.DK Shop dit nzste par sneaker...

B ' ‘ Shop Now
Fa rabat pa dine sneakers til sommeren, ¥ Fa rabat pa dine sneakers til sommeren. %

2 < ) _".‘. 3 = ~’ .
() Synesgodtom [ ) Kommenter - Konfirmationssko hos The Sneaker Store

SOMMERVIDEO X OFFER FULDEND OUTFIT DPA KATALOG PUSH KONFIRMATION OFFER BRAND PUSH



FABO

Breakdown af Annonce

NU TIDL

E FT E R Bliv klar til sommeren med rabat pa eksklusive
sneakers. ¥

Skriv "Sommer" i ordren, nar du har fundet dit sat
sneakers, 0og opna en besparelse pa 200,-,

Udover det tilbyder The Sneaker Store:

Stadie: Problem/Solution Aware
Prismatch pa alle sneakers
Usecase: OrganiSk & Paid &4 Gratis fragt og retur i hele DK
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The Sneaker Store X

Find altid de nyeste og mest populaere sneakers
pa markedet hos TheSneakerStore.dk

Vi har:
Prismatch pa alle sneakers
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Leveret sneakers til +16.000 glade kunder
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<

Adidas Gazelle Kb i Nike Ai
Indoor Bliss Pink ¢} ’ Patta N

[fb Synes godt om D Kommenter %} Del

TIDL

EKSKLUSIVE
SNEAKERS

UDEN VENTELISTER!

thesneakerstore.dk 131 u.
Vi har altid nye sneakers pa hylderne! 4

Fa styr pa dit sneaker game her &
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Stadie: Product Aware
Usecase: Paid
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FOR

Stadie: Product Aware
Usecase: Paid
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_ The Sneaker Store

Shop de mest populaere Adidas sneakers pa
TheSneakerStore.dk ¢

The Sneaker Store har:
Prismatch pa alle sneakers

8 Gratis fragt og retur i hele DK
Leveret sneakers til +40.000 glade kunder

Ger som +40.000 andre og keb sneakers hos:

www.thesneakerstore.dk

The SneakerStore. =3\,

Vi har ALLE de fedeste
Adidas sneakers!

THESNEAKERSTORE.DK

Shop dit naeste par sneaker...

Shop Now

TIDL
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Breakdown af Funnel

Aware Aware

_ The Sneaker Store ~. The Sneaker Store

_ The Sneaker Store

Shop Adidas Handball Spezial Earth St Vihar Danmarks billigste Yeezy Slides!

Shop den perfekte udstilling il dine sneakers
TheSneakerStore.dk & Inden prisen stiger
- . “ I ]

Skriy "sommer” | ordrenoten, 0g fa accesso

The Sneaker Store har: for 200kr pa vores regning

Prismatch pa alle sneakers The Sneaker Store har

& Gratis fragt oq retur | hela DK
* Altid prismatch od sneakers oq 13ars returret

ayarat ¢ Wwe + 20 00O ‘ i 1inie
Leveret sneakers til «40.000 glade kKunder View More

Shop din faverit pa; Leveret sneakers til +19,000 glade kunder

hitps://thesneakerstore.dk/
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09 nu ogsd med gratis returnering v

Adidas Gazelle
Indoor Bliss Pink %

Keb nu

N
) 2% t | K te
18, Synes godt om l,..- ommenter

L

v “MA
kit med |

K

THESNEAKERS v )
es her

Shop Yeezy Slid

ore on

STARTERKIT OFFER PRODUKT PUSH / URGENCY PRODUKT PUSH DPA KATALOG (BUKSER)



FABO 2024

Breakdown af Annonce

NU | TIDL

EFTER

MOF

Stadie: Solution / Product Aware
Usecase: Paid

FOR

MOF

Stadie: Product Aware
Usecase: Paid

< . —
e She
s 7|

Kriv “MA
kit med i

§0l’e U ‘&L.




FABO

Breakdown af Funnel

Aware Aware

_ The Sneaker Store ~. The Sneaker Store

_ The Sneaker Store

Shop Adidas Handball Spezial Earth St Vihar Danmarks billigste Yeezy Slides!

Shop den perfekte udstilling il dine sneakers
TheSneakerStore.dk & Inden prisen stiger
- . “ I ]

Skriy "sommer” | ordrenoten, 0g fa accesso

The Sneaker Store har: for 200kr pa vores regning

Prismatch pa alle sneakers The Sneaker Store har

& Gratis fragt oq retur | hela DK
* Altid prismatch od sneakers oq 13ars returret

ayarat ¢ Wwe + 20 00O ‘ i 1inie
Leveret sneakers til «40.000 glade kKunder View More

Shop din faverit pa; Leveret sneakers til +19,000 glade kunder

hitps://thesneakerstore.dk/

L _a

W Gratis fragt og hurtig levering

09 nu ogsd med gratis returnering v

Adidas Gazelle
Indoor Bliss Pink %

Keb nu

N
) 2% t | K te
18, Synes godt om l,..- ommenter

L

v “MA
kit med |

K

THESNEAKERS v )
es her

Shop Yeezy Slid

ore on

STARTERKIT OFFER PRODUKT PUSH / URGENCY PRODUKT PUSH DPA KATALOG (BUKSER)



FABO

Breakdown af Annonce

NU TIDL

____ The Sneaker Store
EFTER naker

Shop Adidas Handball Spezial Earth Strata pa

TheSneakerStore.dk @ Inden prisen stiger
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Stadie: Product Aware
Prismatch pa alle sneakers
. . #8 Gratis fragt og retur i hele DK
U Secase . Pa I d Leveret sneakers til +40.000 glade kunder

Shop din favorit pa:
f (J < https://thesneakerstore.dk/

FOR

Stadie: Product Aware
Usecase: Paid

thesneakerstore.dk 96 u.
Vi er vilde med Jordan 4's - hvilken er

din favorit?®

£ TR Vi ses pa https://thesneakerstore.dk/ ¥

Shop dit par sneakers her Shop Now
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___ The Sneaker Store

Vi har Danmarks billigste Yeezy Slides!

Skriv “sommer” | ordrenoten, og fa accessories med
for 200kr pa vores regning

The Sneaker Store har:
Altid prismatch pa sneakers og 1 ars returret
Leveret sneakers til +19.000 glade kunder

¥ Gratis fragt og hurtig levering

Og nu ogsa med gratis returnering 2

Shop Yeezy Slides her # Shop Now

TIDL

thesneakerstore.dk 112 u.
New Balance 550 findes i farver til et
hvert humer#

Hvilken foretraekker du? Find ud af det
o d
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Breakdown af Annonce

NU TIDL

E FT E R ___ The Sneaker Store

Shop den perfekte udstilling til dine sneakers - Sneakerboksen |

Stadie: Product Aware
Usecase: Paid

View More

& oh

FOR

Stadie: Product Aware
Usecase: Paid

f THESNEAKERSTORE.DK
Udstil dine fedeste sneaker...

Shop Now
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Agenda for gennemgang

Opsaetning af et skalerbart
set-up pa hhv. Meta & TikTok
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For

Top Funnel
Malseetning: Kagb

Pige & Maend

+2
+ |nteresse

Alle mulige forskellige ads
smidt ind | annontcesaet
(Primeaert fokuseret efter

enkelte sko)

+1

Top Funnel
Malsaetning: Traffik

Bred 18-65
+ 30d web eksl.

Kampagner

Top Funnel
Malsaetning: Traffik

2 Bred 18-65

+ 30d web eksl.

DPA Retargeting

+1

Web visitors 30d

Bottom Funnel

+2

RT 10 dage
Splittet i kgn
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Resultater fra forbedret adstruktur & funnel

Tracket ROAS: 5,38 —> 11,45
Spend stigning: +2.114,49%

CPM: 43,52 DKK = 23,90 DKK
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Efter

Prospecting
Kampagne

Annoncesaet
grupperet

efter trendende
varegruppe

Winning
Evergreen Ads

Kampagner

Kampagne
baseret drops

Katalog (Push) Annoncesaet m.

designet specifik 1 Kreativer til et
til kampagnen specifikt drop

DPA

DPA Push (Nyt
annonceseet
laves, hvis man
vil dele op |
produktseet pa
disse)

L

DPA
Retargeting
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Meta er kommet med en update, der udfaser “dynamisk
kreativ testing” og erstatter det med “fleksibel”. Formatet “fleksibel”
har samme formal som “dynamisk kreativ testing”, men gar groft sagt,
at du kan konsolidere set-uppet yderligere. Pa naeste slide, har vi
udarbe|det en opdateret skitse med vores best-practice, som du kan
bruge 1 din virksomheds set-up.
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FABO

Efter

Kampagner

Prospecting Kampagne DPA

Kampagne baseret drops
Annoncsaet 3 Winning Katalog (Push) 3 Annoncesaet m. 3
grupperet Evergreen Ads designet specifik Kreativer til et 1 ) DPA Push (Nyt
efter trendende til kampagnen specifikt kampagne annoncesaet
varegruppe. Hertil laves, hvis man
fleksible vil dele op |
annonceformatet i produktsaet pa
dette annonceseet. disse)

NOTE: OPDATERET VERSION DER INKLUDERER DET NYE ANNONCEFORMAT: “FLEKSIBEL"” - SOM ERSTATTER “DYNAMISK KREATIV TESTING”
Forskel: Vi behgves nu kun 1 annoncesaet, da vi kan lave flere “annoncegrupper”. Mere om det senere.

DPA
Retargeting
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Under vindende TF kampagne,
kgrte vi Katalog push.

Tidl. blev alle produkter pushet,
under en katalog annonce (og
endda udelukkende som
retargeting)

Efter kgrte vi bade en katalog
annonce med alle produkter I,
og ligeledes splittede vi det ogsa
op | produktseet. Alt efter hvad
TSS sad inde med af lager, eller
gnskede at saelge mere.

.. The Sneaker Store W

Find altid de nyeste og mest populeere Adidas
Sneaker hos TheSneakerStore dk %

Adidas Handball
Spezial Clear Pin...

Ve

The Sneaker Store

X

Shop de mest populaere konfirmationssko hos

The Sneaker Store

S

f”‘ '

The Snealer Store.

Adidas Campus
00s Grey White

j"j Synes godt om

(] Kommenter
=~

Keob nu

-~
.
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En af grundene til at det som retailer, kan give mening at lave flere
forskellige produktsaet, er fordi at hvis vi tager alle produkter med |

en katatlog annonce og udelukkende kgrer den, sa kommer vi til at
fa nogle Zombier.

Zombier = et produkt der kunne have solgt men ikke seelger.

Der vil veere nogle produkter som traekker alt spend, fordi det er der
hvor meta far lavest pris pr. kgb, og det er ikke altid godt fordi 1.

Det vil typisk veere produkter med lav AOV 2. Der vil veere fa
bestsellers som traekker alt spend.
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Oprettelse af produktseet:

1. Opret en kampagne med konvertering som formal og
lav en annonce herunder. Her veelger du katalog og sa karrusel.

& Ad setup
Create ad

Creative source

Choose how you'd like to provide the media for your ad

Manual upload

Manually upload images or videos

® Catalog +

Automatically use media from your catalog. We'll show eac!

person the catalog items they're most likely to engage with

Format

Choose how youd like to structure your ad

Single image or video

One image or video, or a slideshow with multiple images

® Carousel
2 or more scrollable images or videos

Collection

Group of iter fuliscreen mobile experience

Multi-advertiser ads (recommended) ©
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Oprettelse af produktsaet:

2. Veelg det katalog, du onsker at bruge. Som default kommer den

0

til at veere pa “All products”, men tryk pa “+” knappen, sa kan du
oprette dit eget produktsaet

& Annonceindhold

Veelg medier og tekst for din annonce. Du kan ogsa tilpasse
dine medier og tekst til hver placering. Las mere

Katalog ©

The Sneaker Store katalog -

Vi kan ikke inkludere nogle af dette katalogs varer i dine
annoncer, fordi de data, der modtages fra en eller flere
haendelseskilder, er ugyldige eller mangler. Du kan se,
hvordan du lgser problemet, | Handelsadministrator.

Ga til Handelsadministrator

Produktsaet ©

Produkter med billeder pa under 500 x 500 pixels vil ikke blive brugt til
Instagram-annoncer. Administrer Produktkatalog

FABO | Konfirmationssko +

® Dit katalog opdateres automatisk med
produktvideoer fra dit website. Du kan bruge dem
som annonceindhold for at forbedre dine annoncer.

Laes mere
Katalogindstillinger
® Multiple products

Promote a different product from your catalog in each carousel

card
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Oprettelse af produktseet:

3. Opret produkt ved at klikke “title” — “contains” — “Adidas”
eller whatever produkt du vil lave et produktsaet pa. Hvis du har en
produktkategori, som ikke alle sammen slutter pa fx “bukser”,

sa kan du ogsa veelge produkterne manuelt, nar du laver
produktseettet.




Testing set-up
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Efter strukturen var pa plads, skulle testing set-uppet effektiviseres.
Vores testing set-up er derfor baseret pa flg.

1. Viden fra TSS omkring markedet / Hvad der trender
2. Data (Hvad responderer folk bedst med)



3-2-2 metoden
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- Dynamisk Kreativ Testning

(Annonceseet)

Copy Copy Kreativ Kreativ Kreativ CTA CTA

Dynamisk testning annonce (1 annonce)



FABO

Fleksibel

Copy

Kreativ

Copy

Kreativ

Fleksibel (1 annonce)

Kreativ

Copy
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(Annoncesaet)
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Copy

Kreativ

Fleksibel (2 annonce)
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Undga at tabe leering med post-id finder
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Video 9.16 skal Billede 9.16 skal
automatisk passe 1 4.5
format

automatisk passe |

1.1 format

SN > SHOP NOW
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MER (SHOPIFY & AGENCY ANALYTICS)

TRIPLE WHALE

ADS MANGER
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Nar vi kigger efter kreativer og vinkler, som er skalerbar i vores marketing, sa kigger
vi specielt efter

: 0-1.15 is Top of Funnel

- Brugt belgb [15-1.25 is Middle of

- Frekvens (Bryd det ned pr. dag)

- CPM | Funnel
- ROAS - 135+ is Bottom of
mf. Funnel

Evaluering af specielt brugt belgb, frekvens og CPM-pris brugervi til at skelne
mellem prospecting og retargeting ads.

Justering af kampagner for at optimere for bade nye og eksisterende kundeemner.
Nedestaende frekvens KPl Benchmark skal males pa
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F.eks. kan vi se, at vores brand push pa Adidas (se ad nedenfor) har en
frekvens pa 1,15 / dag = MOF kreativ. Dette giver ogsa god mening, da en
kampagne udelukkende pa Adidas rammer folk, som er solution aware.

weew. The Sneaker Store

Shop de mest populere Adidas sneakers pa
heSneakerStore dk ™

thesneaxersione gk
Shop Adidas sneakers her )
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Nar vi har konkluderet hvilke kreativer og vinkler, der er mest skalerbar. Sa bruges
Kreativ iteration til

1. Ggre os klogere pa hvorfor de bedst performende kreativer fungerer
2. Forbedre iforvejen vindende kreativer.

Til det kigger vi specielt efter:

- Hook Rate

- Hold Rate (25%, 50%, 75%, 100%) — (Beregn sadan: Videoafspilning ved X% / 3 sek
videoafspilning)

- Gnm. afspilningstid

- CTR

=mf.
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Delkonklusion

| det fgrste ar af vores samarbejde med The Sneaker Store har vi
forbedret deres marketingeffektivitet markant. Vores tiltag pa paid
social + test af nye vores offers og et udvidet brug af TikTok og Meta,
har styrket deres konkurrencedygtighed.

Nu hvor vi beveeger os ind i ar 2. Derfor kommer vi nu til at gennemga,
hvordan vi lgste de mest urgent problemer |
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Agenda

Al' 1: Paid Social Ar 2: Paid Search
- Gennemgang af udfordringer - Samarbe|det & sammenspil
- Dybdegaende gennemgang ml. Meta & Google
at lgsninger - Gennemgang af Google Ads
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AR 2: STROMLINET SAMARBEJDE & PAID SEARCH

Udfordringer / Lasning

Mangelfuld & fragmenteret
Google Ads set-up, som ikke
optimerede efter profit
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Mangelfuld Google Strategi uden fundament for
profit optimering

| fgrste ar arbejde Fabo kun med Paid Social

Nye kraefter | paid social

Ny partner med 8 ars erfaring med Google
Ny Business Developer med 4 ars speciale i Google Ads fra s360

Ny Paid Search Specialist fra andet anerkendt bureau

Det tidligere Google Ads bureau blev en flaskehals ift TSS samlede
marketing strategi nu hvor organic & paid social spillede til UG



FABO 2024

Google Teamet

VIKTOR EMIL MUNK KAARUP KRISTIAN HARRIT ANDERS



FABO

Optimeret Google setup gennem feed optimering

Datafeedwatch og optimering med productfeeds

Nar du arbejde med branchen fashion & apparel er det vigtigt at de
fyldestggrende og informativt ift. flg.:

Storrelse, color, GTIN, optimeret beskrivelser og titler, kan, konditioner,
produktbilleder (gerne flere) osv.
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Manglende GTIN numre

GTIN er et nggleparameter for retailers. Da det ggr at Google kan
identificere dit produkt

Google treekker bl.a. flg. attributter
Produktidentifikation
Forbedret produktmatching
Forbedring at annonces kvalitet
Effektiv datastyring
Gennemsigtighed
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Optimering af produkttitler

Optimerede produkt titler har mange fordele
Flere Impressions

Hgjere CTR
Mere information til exposed audience

Mere information til sggemaskinen
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TSS resultater alene ved forbedret produktitler

Som grafen viser her, kan vi se en periode hvor impressions stiger men
adspend forbliver det samme

Vores annoncer pa Google Shopping bliver eksponeret mere pga. den bliver
fodret med mere information til vores varer og derfor har lettere ved at blive
eksponeret | relevante sggninger

FABO laver optlmermg aft produkttitler

& i
ran ‘—‘“—-‘
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Gratis SOP - Optimering af produkttitler

Opbyg dine titles med sa meget relevant information som overhovedet
muligt.

Ofte bruger opbygger vi | Fabo vores produktitler ud fra fglgende
HEINEIgE

————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————————

MAIN KEYWORD + BRAND + USP #1 +
: USP #2 + PRODUCT SPEC + ’
KEYWORD 2+ KEYWORD 3

APPAREI
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TSS - Splittest pa forskellige titler

Far: Nike Air Force T

v) Efter: Nike Air Force 1 White - Str. 43 - Gratis levering - Prisgaranti pa alle
sneakers - Hvide Nike sko - The Sneaker Store

v) Efter: Nike Air Force 1 - Hvid - Str. 43 - The Sneaker Store
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Strukturering af produktgrupper

Bedre overblik
Hurtigere foretage test

Bedre fundament for produktoptimering

Kunne identificere “winning products/ads" og zombies (produkter der ikke
far spend)
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Index split pa daekningsgrad / margin

Gross Margin = $10 Gross Margin = $30 Gross Margin = $65

( CPA = §15 < CPA = §15 ( CPA = §15

( loss=$s ) ( profit=$15 ) ( Profit=$50 )

e
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Formel for margin beregning
Beregning: Cost Per item / Pris * 100 (Rundet ned til 2 decimaler)

Preview

m Rename from @ price

ONLY I}

W cost_per_tem s not blank

Leave emply

Then edit values:

Recalculate subtract ‘ cost_per_item and appiy 10 /ouiput

ang

alculate divide by W price and 3PPy 10 foulput Neld
y p ’ y ’~

Recaiculate multiply by "100" and apply 1o Joulput feld)

anc
T ana apply 10 jo
ano

Add suffix * 3" and apply 10 foutput field

ONLY ¥

W cost_per_item |5 not blank

Search
Advanced
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Hvordan mapper jeg og bruger disse | praksis?
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Senere view | G-ads til opsaetning af index split

hant center account: 655853859 - The Sneaker Store ApS

h pre

( ) Use all products
 —

/"7\,
(®) Use a selection of products

Select products by:| Custom label 2 ~

Q. | None selectec
Listing group Listings submitted

ho|

medium - 294949 - 1500
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Optimerede produktgrupper med labels (VIGTIGT)

Assets

1TSS administrere +20.000 produkter

Vigtigt med labels og produktgrupper sa
du nemt kan teste og opseette individuelle
kampagner ud fra specifikke modeller

Se eksempel til hgjre for opbygning af en

pMax kampagne for Adidas modeller
(Karer ROAS 33)




FABO

Overblik over strukturen ved opsatning af en pMax
assetgroup. e

ter a int: 655853859 - The Sneaker Store ApS

Select products by:| Custom label O ~
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TSS resultater af feedoptimering

| the Sneaker Stores tilfeelde har b.la. feed optimeringer hjulpet til at casen har kunne
skalere folgende performance metrics fra d. 01 januar 2023 til d. 13. april 2024.

Impressions

KLk
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TSS resultater af feedoptimering

Adspend
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TSS resultater af feedoptimering

Udvikling 1| Kliks Over Tid for The Sneaker Store

- For Optimering
-o— Efter Optimering
-== Optimering af produktfeeds

|
|
'
|
|
|
<y !
-== Lancering af Advertorial strateqg: |
l
|

Antal Kliks

Feb Mar Apr Ma| jun Jul Aug Sep Okt Nov
Maned
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Udfordringer / Lesning

Mangelfuld & fragmenteret Spendede for meget pa
Google Ads set-up, som ikke branded sggeord & for lidt
optimerede efter profit efter no-brand i PMAX,

Shopping mv.
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Brugte for meget spend pa branded sager

Udvikling 1| Kliks Over Tid for The Sneaker Store

- For Optimering
-o— Efter Optimering
-== Optimering af produktfeeds

|
|
'
|
|
|
<y !
-== Lancering af Advertorial strateqg: |
l
|

Antal Kliks

Feb Mar Apr Ma| jun Jul Aug Sep Okt Nov
Maned




FABO

TSS resultater af feedoptimering

TSS havde en fornemmelse af de brugte for mange ungdige midler pa brand
sggninger

Bruger for mange penge pa trafik der nok havde konverteret alligevel

Stort organisk reach
Ekstra opmaerksom

ampaign URL options

rand exclusions
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Exkludering af brand - best practise

Ekskluderede brand | pMax kampagner under brand exclusion
Ekskluderede “The Sneaker Store” | STS (Standard shopping annoncer)

Nedenstaende eksempel viser en STS annonce som har brugt lige under 15.000 kr. |
adspend som burde veere ekskluderet
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Udfordringer / Lesning

Mangelfuld & fragmenteret Spendede for meget pa Manglede proaktivitet
Google Ads set-up, som ikke branded sggeord & for lidt fra deres G-ads
optimerede efter profit efter no-brand i PMAX, bureau & et holistisk

Shopping mv. overblik
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Manglende proaktivtet og sparring pa Google

Proaktivtet og kommunikation er ngglen til et godt og profitabelt samarbejde mellem
bureau og virksomhead

Dannede grundlag for et mere skalerbart setup

Dashboard med dag-til-dag pertormance med vigtige pertormancemetrics

Bestsellers
CPA

CRE
Spend
CPM

CTR



FABO

Eksempel pa rapport

Gennemskuelig rapportering
Tillid for TSS og klart overblik
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Udfordringer

Tilfgjede sjeeldent negative
keywords
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Negative keywords

TSS brugte mange penge pa ungdvendige sggeord

Nar du kgrer mange kampager/annoncer er negative keywords en kritisk succes
faktorer

Hvis du ikke arbejder med negative keywords risikerer du

Spild af annoncebudget
Darligere ad relevance og quality score
Mistet kontrol over malretningen
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Udfordringer

Tilfgjede sjaeldent negative Vag & intetsigende
keywords copy
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Vag & intetsigende copy

For mange generiske intetsigende vendinger og USP’er

Intetsigende og skiller sig ikke ud

Epav e nene B 0ot e 69

g Tha Sreakar Slang

2 g - - - - - S . BB . R—
A & theeannakrndn i - A e

5 The Sreaker Sions

v LD waad s 4 | orw B0l OorGw-dan T es e

Bab Mike Alr Force 1 - Dansk et Koeb Mika Air Force 1 har - Prismatch

pa MNike Air Force 1

W L; S0 L'

¥ b rika ar Torma 1 - Ald lewarn nascaatia! e aneakar Kab Hika & Foea 1 for kon 1100 DEK hos The

alons - 0 Ioksda anaiowDlug]. FA da sl ain ot Sk 5o, FA gnitis lianing | deg. 7L de

e i 5 - d B e
11 lerenariraaciveiig | 1K1 aagin snasham phakianng Mls Alr Forcs 1 ligs e 100% gl

- n - B L) . = - B - o = - = » 2 A" e oo
5 M = e naat WS ! ; i oy g T 3
FLALY TelS g TR YRR B EANEE O] T "J AT Ty FE= e ey o, TRy

oot ANNE, Achokis, Meey Bl Dlaranli e bl

Mew Fa anecs sasgkars 1051%, =sle Sragasrs Cw feCcasia ey Sl ki 5 Erskuseen Nke Sraakars
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For VS Efter

“““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““““

Unikke USP’s
1-3 dages levering * Prisgaranti pa alle sneakers
Dansk ejet webshop * Priser fra {param1:price} DKK
4,5 stjerner pa trustpilot - Kgb {productname;} her

- +50.000 glade kunder i DK
» FIind dine yndlings sneakers her

Gratis og sikker levering



FABO

Resultater af bedre copy

For TSS har optimering af copy resulteret I:

Hgjere CTR
Hgjere ad relevance
Hgjere quality score pa RSA og pMax formarter

Stigning | CTR over tid:
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Udfordringer

Tilfgjede sjeeldent negative
keywords

Vag & intetsigende
copy

G-Ads blev kun
brugt til BOF

Med “Advertorial” som
landingsside format, har vi
formaet at bruge Google som
en del af vores push strategi.
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Unaware: Prospektet kender ikke til problem “X"

Google som push kanal

Problem Aware: Prospektet kender til problem “X"
Advertorials & Listicles som LP og pa udkig efter en lgsning

F eks.: Landin gsside omkrin g .................................... e

“Top 10 konfirmationssko”
Solution Aware: Prospektet

TSS bliver kundens fgrste touchpoint . kendertilflere losninger

og kan derfor uddanne dem i: 1. Hvad

der er fedt, 2. Hvor de skal kgbenar

behovet opsté [ Product Aware: Prospektet \ /
kender til flere produkter

Skaber tillid og interesse (vi bliver top-

of-mind, nar kunden ved, hvilken Prospektetwlhave

sneaker de vil have) og tilfgjer kunden til det bedste offer

vores pixeldata, hvilket er godt for Meta.
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Eksempel pa Listicle

The Sneaker Store.

Top 10 konfirmationssneakers i
2024

Konfirmationsdagen er dit gjeblik til at skinne, og hvad bedre made at gore det pa end med et par
statement-sneakers, der sikrer, at du ikke blot fejres for din overgang, men ogsa for din sneaker-game. |
2024 er valget af fodtg] mere afggrende end nogensinde. Her er de 10 sneakers, der garanterer, at du
star i centrum - og efterlader dine venner gnske de havde fulgt dit fodspor.

1. Nike Air Force 1 White

Et tidlpst ikon, der aldrig gar af mode. Den helt hvide
Air Force 1 er en stensikker made at tilfgje klassisk
elegance til dit outfit.

2. Adidas Campus 00s Grey
White

Perfekt for den, der saetter pris pa en subtil, men
stilfuld tilgang. Det gra og hvide design giver et rent
look, der komplementerer enhver

konfirmationsoutfit.

3. Nike Dunk Low Black White
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Key Takeaways

Advertorials: Mere uddanende og laengere content. Fungerer rigtig godt til at
“torme” folks holdninger og skabe troveerdighed

Listicles: Kortere content og typisk | bullet points. Fungerer godt til folk der
evt. har leest en advertorial eller generelt kunder som har et kortere
attention span (F.eks. TikTok Audience)

(Dedikeret) Landingssider: Fungerer godt til at konvertere et koldt publikum.
Fungerer typisk rigtig godt til virksomheder som lgser et reelt problem alla.
Cocunat. Kan ogsa bruges til livsstilsbrands, specielt ifb. Kampagner.
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Konklusion pa Google

Blot et lille udkast af nogle af de vigtigste optimeringspunker
Synergi mellem organic & paid social

Synergi mellem organic & paid social
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For (Sum-up)

NCPA

Skalering af adspend
uden CAC steg

Ringe konto & testing
struktur = auktionsoverlap

Ringe funnel

Darlig copy & kreativer

- Gode organisk &
trendspottere
(Thesneakerhoveder helt
ind i til benet)

Livstidsvaerdi

Solgte udelukkende sko

Risk

Alle a22g i én kurv pa
social (Meta)
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Efter

NCPA

- Gode organisk &
trendspottere
(Thesneakerhoveder helt
ind i til benet)

- Fik vinklet vores marketing
rigtig, sa vi kunne
kommunikere de rigtige USP’s

- Fik udarbejdet et
skalerbart offer

- Skalerbart set-up pa
TikTok, Meta & Google

- Skalerede spend med
over 2000%

Livstidsvaerdi

- Topseelger nu kunder pa
fashion items igennem
Palais Project

- Bedre marketing & offer =
vi bliver det mest
convenient sted at handle
sneakers hver gang

Risk

- Udvidet med TikTok &
forbedret Google set-up.
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What's next?

___________________________________________________________________

Del 2 (Incoming)

Markeder

- . - - e e o e e e e e e e e e e e e e s e e e e e e e e e e e e e e e e o o - o
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Hvis du ligesom The Sneaker Store foler, at din webshop har potentiale
til at tjene mere og at du mangler en proaktiv veekstpartner indenfor
strategi, paid social & paid search, som mgder dig i gjenhgjde, forstar
dit brand og viser dig preecis hvad de penge du bruger pa annoncering
gar til, samt hvor meget du tjener pa dem. Sa vi maske et match.



1

”| fear not the man who has practiced 10,000
kicks once, but | fear the man who has
practiced one kick 10,000 times.”
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Danmarks bedste eCommerce bureau®?

(

-\ - &

DANSK DANSK
ERHVERV ERHVERV




Skal din webshop vaere vores naeste
succes case?



Frederik Halskou Wind
Co-Founder

frederik@fabo.dk | +45 20 76 52 22




